
 

 

MỤC TIÊU 
 
1/ Mục tiêu tham gia BNI của bạn là gì? 

Stt Nội dung Ưu tiên 

1 Luyện kỹ năng lãnh đạo  

2 Tìm kiếm cơ hội kinh doanh  

3 Xây dựng mối quan hệ chất lượng, hỗ trợ nhau phát triển công việc kinh doanh  

4 Được sinh hoạt tại một cộng đồng doanh nhân chuyên nghiệp  

5 Phát triển bản thân  

6 Cống hiến và cho đi  

2/ Mục tiêu kinh doanh tham gia BNI của bạn như thế nào? 
Stt Nội dung Hiện tại Mục tiêu Thực tế 

1 Thời gian tham gia BNI    

2 Doanh thu doanh nghiệp    

3 Doanh thu kỳ vọng từ BNI    

4 Phần trăm doanh thu từ BNI trên tổng số doanh thu công 
ty (3/2)    

5 Giá trị trung bình cho mỗi giao dịch (tỉ lệ Referrals thành 
công)    

6 Số lượng Referral để đạt doanh thu trên (3/5)    

7 Tỷ lệ chuyển đổi cơ hội kinh doanh thành công    

8 Tổng số cơ hội kinh doanh (referrals) thành công để đạt 
doanh thu kỳ vọng từ BNI (6/7)    

9 Cơ hội kinh doanh (Referrals) cần có mỗi tuần (tính cho 
12 tháng = 50 tuần) (8/50)    

3/ Mục tiêu Traffic Lights của bạn như thế nào ? 
Stt Nội dung Mục tiêu Điểm Thực tế 

1 Hiện diện    

2 Đi trễ (sau 7h15), về sớm (trước 9h00) - 6 tháng    

3 Số lượng Referrals trao mỗi tuần    

4 Số lượng One to One mỗi tuần    

5 Số lượng khách mời mỗi tháng    

6 Giá trị lời cảm ơn (TYFCB)    

7 Số lần tham gia chương trình đào tạo (3 tháng)    

 
THANG ĐIỂM TRAFFIC LIGHT DÀNH CHO THÀNH VIÊN 



 

 

1. Vắng mặt (trong 6 tháng) Điểm 5. Khách mời / tháng Điểm 

> 2 0 < 0.1 / tuần (< 0.4 khách / tháng) 0 

2 5 < 0.25 / tuần (< 1 khách / tháng) 5 

1 10 < 0.5 / tuần (< 2 khách / tháng) 10 

0 15 < 0.75 / tuần (< 3 khách / tháng) 15 

2. Đi trễ/ Về sớm (trong 6 tháng) Điểm >= 0.75 / tuần (>= 3 khách / tháng) 20 

>=2 0 6. Thank You For Closed Business (TYFCB) Điểm 

1 5 < 50,000,000 0 

0 10 < 100,000,000 5 

3. Referral/Tuần Điểm < 250,000,000 10 

< 0.50 Referrals (< 2 Ref / tháng) 0 >= 250,000,000 15 

< 0.75 Referrals (< 3 Ref / tháng) 5 7. Tham gia Đào tạo (trong 3 tháng) Điểm 

< 1.00 Referrals (< 4 Ref / tháng) 10 0 0 

< 1.20 Referrals (< 5 Ref / tháng) 15 1 5 

>= 1.20 Referrals (>= 5 Ref / tháng) 20 >=2 10 

4. One to One/Tuần Điểm   

<= 1 / tuần (< =4 / tháng) 0 Màu xanh 70-100 điểm 

< 2 / tuần (< 8 / tháng) 5 Màu vàng 50-69 điểm 

> =2 / tuần (> 8 / tháng) 10 Màu đỏ 30-49 điểm 

  Màu xám 0-29 điểm 

 
 


